POLITIKA

NABAVE

Cilj sektora nabave je podrzati ostvarenje
vizije i misije Drustva.

U skladu s glavnim ciljem, definirane su
sliede¢e Smjernice za nabavu:

BITI POUZDAN PARTNER
GOSTIMA | DOBAVLJACIMA

Drustvo ¢e prema svojim dobavlja¢ima nas-
tupati kao istinski partner i kupac koji postu-
je dogovore te njeguje fer i transparentne
odnose sa svim svojim dobavljaima. Istins-
ko partnerstvo takoder ukljuCuje proaktiv-
nost, azurnost, fleksibilnost i kreativnost.
Od nasih dobavljaca takoder ocekujemo
istinsko partnerstvo: oni trebaju slusati, ra-
zumijeti i brinuti se o nasSim potrebama te
isporuciti savrSenu uslugu u svako doba i u
Sto kra¢em roku.

DUBOKO POSTOVATI
NACELA POSLOVNE ETIKE

Drustvo od svojih partnera ocekuje profe-
sionalnost i kontinuirano unaprjedivanje
vlastitih znanja i vjeStina kao i znanja i vjesti-
na Drustva. Od naSih dobavljaca ocekujemo
odgovornost, kooperativnost i pouzdanost.
Svi poslovni dogovori, uvjeti, cijene, poda-
ci kao i obveza Cuvanja njihove tajnosti,
definiraju se u partnerskom odnosu te se u
skladu s dogovorenim i postupa. Partneri su
duzni poslovati u skladu s relevantnim prop-
isima, a jednako tako nasi partneri odnosno
dobavljaci mogu ocekivati od nas.

OSTVARITI REZULTATE, |
TO NE ISKLJUCIVO U FI-
NANCIJSKOM SMISLU

Od dobavljaca ocekujemo da ispune svoja
obecanja i ostvare definirane ciljeve te da
nasa ocCekivanja i potrebe zadovolje na na-
jbolji moguci nacin.

OSTVARITI ODRZIVU
PREDNOST NAD
KONKURENCIJOM

Sektor nabave u Drustvu ima zadatak osig-
urati efikasno upravljanje mrezom dobavl-
jaCa u svrhu podrske razvoja zadovoljstva
kupaca, inovacija i profitabilnog rasta kom-
panije, na nacin da od nase mreze dobavl-
jaCa osiguramo:

o Kvalitetu proizvoda i visoku razinu usluge
u skladu sa zahtjevima kompanije,

o Konkurentnu vrijednost robe pri uvozu i
odrzavanje snazne i konstantne dinamike
produktivnosti, uzimajuci u obzir vrijeme
potrebno za razvoj i plasman proizvoda na
trziste,

o0 Smanjenje troskova uslijed koncentracije
nabave na maniji broj dobavljaca, izbjegava-
juci pri tome pretjeranu ovisnost o pojedi-
nom dobavljacu i obratno.



* Dosljedno primjenjivati glavne kriterije za
odlucivanje o ulasku u nove poslovne aktiv-
nosti te o provodenju specificnih poslova

Glavni kriteriji su sljededi:

o Ponudena cijena

o Kvaliteta proizvoda

o Pouzdanost dobavljaca (pogotovo vezano
uz distribuciju/logistiku, reference, iskustvo
itd.)

o Stabilnost (pogotovo financijski status do-
bavljacaisl.)

o Ostali opd¢i uvjeti ponude (uvjeti placanja,
garancije itd.)
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ODRZIVOST NAM JE
VAZNA

Drustvo nabavlja lokalne proizvode i koristi
se uslugama lokalnih dobavljaca, ukoliko je
izvedivo.

Takoder, ukoliko smo u moguc¢nosti, daje-
mo prednost: odrzivoj proizvodnji i nabavi,
proizvodima od recikliranih materijala ili
koje je moguce reciklirati, proizvodima koje
nose oznake Eko / Fair trade / FSC / MSC i
slicno te proizvodima koji koriste manju ko-
licinu ambalaze, Stede energente i Cuvaju
okolis.

Svim nasim dobavlja¢imaikooperantima do-
stavljamo primjerak nase Politike kvalitete i
odrzivog poslovanja. Suradujemo s dobavl-
jaCima na dekarbonizaciji lanca opskrbe.
U nasem opskrbnom lancu inzistiramo na
primjeni Konvencije 138. Medunarodne or-
ganizacije rada, o najnizoj dobi za zaposlja-
vanje. PotiCemo dobavljaCe na donoSenje
i primjenu politika o postivanju ljudskih i
radnih prava, sprjeCavanju diskriminacije te
prikladnoj placi koja je dostatna za Zivot u
zemlji u kojoj poduzece posluje.
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